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SALMSON ARTICULE SA SAISON 

EAU CHAUDE DOMESTIQUE 

AUTOUR DE 4 THEMES :

NOUVELLES SOLUTIONS,

MARQUAGE ENERGETIQUE,

BOUQUET DE SERVICES

ET OUTILS DE COMMUNICATION

Paris le 04 septembre 2006, 

SALMSON démarre la saison eau chaude domestique 2006 avec de nouvelles solutions complétant la gamme existante des emballages estampillés « marquage énergétique » et des services. Les installateurs ont à leur disposition un ensemble de circulateurs répondant à toutes les situations en neuf ou en rénovation pour les circuits de chauffage domestique et d’eau chaude sanitaire. 

SALMSON accompagne comme chaque année ses distributeurs grâce à des outils de communication facilitant la revente de ses produits.

Depuis septembre, l’information du classement énergétique est mentionnée sur les emballages de tous les circulateurs de chauffage. 

LES NOUVELLES SOLUTIONS 

Trois nouveaux circulateurs viennent compléter l’offre de SALMSON : 

· AXESS, circulateur unique sur le marché apportant confort de pose et confort d’utilisation. Automatique, il est préréglé en usine pour s’adapter à 80% des applications de chauffage domestique. C’est le produit idéal pour le remplacement.

AXESS est disponible en entraxe 180 et 130 et en puissance 3m³ (habitation d’environ 250 m²) et 5m³ (habitation d’environ 350 m²).

Il s’ajuste au mieux aux évolutions de l’installation sans effort et sans bruit.

· SIRIUX Jr, circulateur à vitesse variable, s’adapte précisement aux besoins de l’installation. Circulateur haut rendement, sa technologie ECM (moteur à commutation électromagnétique) permet de maîtriser la consommation d‘énergie jusqu’à 80% par rapport à une circulateur traditionnel. 

· THERMO’CLOCK est une révolution dans les circulateurs sanitaires. Facile à installer pour le professionnel, il apporte au particulier le confort d’une température maîtrisée dès l’ouverture du robinet (fini le gaspillage d’eau !). 

En plus, THERMO’CLOCK apporte un soutien indispensable à la chaudière dans sa lutte contre la légionellose (fonction désinfection thermique automatique).

DES OUTILS DE COMMUNICATION PERCUTANTS

Pour accompagner la saison eau chaude, SALMSON met à disposition de ses distributeurs différents packs promo :

· Des packagings informatifs à forte identité visuelle,

· Des affiches,

· Des réglettes,

· Des totems.

Cette année encore, SALMSON poursuit sa communication eau chaude domestique sur le thème du rugby. 40 places pour encourager l’équipe de France de rugby sont mises en jeu, afin d’inciter les distributeurs à jouer avec SALMSON la carte du partenariat en installant les outils de la promotion 2006.

Le choix de SALMSON pour le rugby est en parfaite adéquation avec les valeurs de la marque : 

· ESPRIT D’EQUIPE,

· TECHNICITE,

· CONVIVIALITE.
UN MARQUAGE ENERGETIQUE SUR LES EMBALLAGES

SALMSON, au travers d’Europump (Association Européenne de fabricants de pompes) a initié le système de label énergie pour les circulateurs de chauffage afin de contribuer à réduire leur consommation d’énergie. 

Cette classification énergétique va de A à G. Tous les produits SALMSON sont classés entre A et C. Depuis septembre 2006, ce classement énergétique figure sur tous les emballages des circulateurs SALMSON. 

Ce système présente un triple intérêt. Il permet :

· à l’acheteur de comparer différents produits,

· à l’installateur d’être informé en toute transparence sur le choix des produits,

· à SALMSON de se différencier des produits à bas prix, de résister aux copies et de mettre en avant son savoir-faire.

Choisir SALMSON, c’est faire le choix d’une pompe fiable, durable et économe.
Salmson contact : un bouquet de services AU 0 820 000 044

Pour être au service de ses installateurs et de ses clients, SALMSON propose le bouquet suivant : 

· une hot line technique assurée par des professionnels qui dépannent 65% des clients en ligne, 

· une base documentaire : www.salmson.com qui permet de consulter et de commander les notices techniques et de mise en service, des supports d’information et des outils d’aide à la sélection,

· un service consommateur : service.conso@salmson.fr,
· un service expertise qui analyse les dysfonctionnements, réalise des rapports d’expertise et propose des solutions, 

· un service pièces détachées avec plus de 35 000 références disponibles, 

· des interventions sur site comprenant dépannage, assistance à la mise en service, et diagnostic d’installation, 

· un centre de formation agréé avec une équipe de formateurs qui délivrent des formations sur mesure selon un programme réactualisé. 

A propos du département « Bâtiment » de SALMSON 

Le Bâtiment constitue le marché historique de SALMSON. L’entreprise met ses solutions innovantes, la qualité indiscutée de ses produits et le dynamisme de ses équipes au service de ses clients du secteur de l’habitat. 

SALMSON propose des produits et des solutions domestiques et collectives pour :

- le génie climatique et le chauffage : circulateurs, pompes…

-la distribution, l’adduction/surpression : pompes de surfaces et immergées, pompes 
multicellulaires horizontales et verticales…

- le relevage : pompes et modules pour les eaux claires et chargées… 

- l’assainissement collectif : eaux de drainage, de cuisine, eaux usées…

Contacts Presse : 



SALMSON




Agence DM&A


Corinne Arpin




Danièle Meunier



Tel : 01 30 09 81 81



Tel : 01 34 58 00 34 



Mail : corinne.arpin@wanadoo.rf

Mailagencedma@wanadoo.fr
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