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SALMSON CREE UN OUTIL PRATIQUE ET COMPLET 
A LA DISPOSITION DE SES CLIENTS :
« LE GUIDE SURPRESSION COLLECTIVE » 
Paris, le 4 septembre 2006
Dans une recherche constante de confort, le marché réclame le maintien de la pression de l’eau indépendamment des variations de la consommation. Soucieux de répondre à ces besoins SALMSON, acteur majeur dans le domaine des pompes et systèmes de pompage, se doit donc d’offrir à ses clients la même prestation, quels que soient :

- Les dénivelées du terrain

- les pics de consommation

- les variations de pression du réseau d’eau de la ville

- le nombre d’étages des bâtiments.

Forte de nombreux produits et systèmes, l’offre SALMSON en eau froide est large et complète afin de répondre aux multiples exigences et applications. Le « GUIDE SURPRESSION COLLECTIVE » a pour objectif d’accompagner ses clients dans l’optimisation des solutions techniques pour la distribution et la surpression d’eau froide collective en fonction de leurs besoins et attentes.
Ce nouvel outil offre un réel soutien et une aide précise dans la sélection des pompes de surpression aux bureaux d’études, services techniques, installateurs, exploitants et maîtres d’ouvrages.
QUATRE OFFRES STRUCTURES L’APPLICATION SURPRESSION/DISTRIBUTION : 
- L’offre standard, apportant efficacité et rentabilité avec la vitesse fixe en petit collectif (ALTISON, HYDROMINI) et en collectif (HYDROPLUS CE/CA)
- L’offre confort, apportant souplesse et économies d’énergies avec la vitesse variable en petit collectif (HYDROMINI E) et en collectif (HYDROPLUS EBMS)

- L’offre confort +, ajoutant l’anticipation et la communication à la vitesse variable (HYDROPLUS °E)
- Les offres sur mesure, apportant des solutions personnalisées en fonction des demandes spécifiques : protection incendie, irrigation, industrie, stations d’épuration, hôpitaux, fontaines, etc.

Les réponses à l’application protection incendie sont également détaillées dans ce guide. 

Le « GUIDE SURPRESSION COLLECTIVE » de SALMSON, à vocation pratique, comporte :

- Les principales caractéristiques sur les produits et leurs avantages (+ produits), 
- Des conseils de sélection, de mise en œuvre et de maintenance (les + conseils),
- Une fiche d’aide à la détermination du surpresseur.
Ce guide témoigne de la volonté de SALMSON de faire bénéficier ses clients de son expertise sur l’axe stratégique de l’eau froide, pour lequel l’entreprise s’est donnée des objectifs ambitieux.
La proximité client, au travers d’une approche pragmatique de ses besoins, reste la marque de fabrique de SALMSON. 

Ce nouvel outil de prospection sera suivi prochainement par d’autres guides complétant l’offre SALMSON : le relevage collectif, le captage et la potabilisation, etc.
A propos de SALMSON 
SALMSON conçoit, fabrique, commercialise et assure la maintenance de pompes et systèmes de pompage. 
L’entreprise couvre tous les besoins du génie climatique, qu’il s’agisse de chauffage, de climatisation, ou d’eau chaude sanitaire.

SALMSON, c’est également l’adduction, la surpression et le relevage dans les bâtiments collectifs et tertiaires, mais aussi l’habitat individuel.

Son expertise se déploie au travers de ses solutions innovantes, la qualité indiscutée de ses produits et le dynamisme de ses équipes au service de ses clients. Leader sur le secteur du Bâtiment, SALMSON, développe à présent son approche pragmatique dans les process industriels et le cycle de l’eau. 

SALMSON emploie 850 personnes, dont 650 personnes sur son site industriel de Laval en Mayenne. Son chiffre d’affaires pour 2005 est de 185 millions €, en progression de 6,8 % par rapport à 2004.
Contacts Presse : 
SALMSON : 




Agence DM&A : 

Corinne Arpin




Danièle Meunier

Tel : 01 30 09 81 81 



Tel : 01 34 58 00 34 

Mail : corinne.arpin@salmson.fr

Mail : agencedma@wanadoo.fr
PAGE  
1

[image: image1.jpg]